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Kỹ năng

✨ Marketing Plan & Content Plan

✨ Facebook Ads, TikTok Ads.

✨ Phân tích và tối ưu Ads

✨ Thiết kế landing page/website cơ bản.

✨ Tạo content, ảnh, banner, video bằng AI.

Học vấn

Đại học Kinh Tế - Tài
Chính

2021 - 2026

Ngành : Thương mại điện tử

Đoàn Anh Kiên
DIGITAL MARKETING EXECUTIVE

Kinh nghiệm làm việc

Dự án TikTok Shop ngành thời trang 09/2025 - 05/2026
Nhân viên Digital Marketing 

• Theo dõi & đánh giá dữ liệu: Theo dõi CPO, ROI, doanh thu, số đơn
hàng và hiệu quả theo từng SKU/campaign.

• Phân nhóm & tối ưu ngân sách: Hỗ trợ phân nhóm sản phẩm theo
hiệu quả quảng cáo và đề xuất điều chỉnh ngân sách theo từng
campaign/SKU.

• KOL/KOC & creative: Tìm kiếm KOL/KOC phù hợp với insight khách
hàng, tận dụng video viral để test quảng cáo và ghi nhận phản hồi từ
Sales/vận hành.

• Theo dõi và tối ưu ngân sách quảng cáo khoảng 200 triệu
VNĐ/tháng.

Thành tựu:
•  Đạt khoảng 1,6 tỷ VNĐ doanh thu / tháng từ quảng cáo.
•  CPO khoảng 17.000đ - 17.700đ.
•  ROI khoảng 15,9 - 15,97.

DAT SOLAR  01/2025 - 7/2025
Thực tập sinh Digital Marketing Facebook

• Thiết lập & phân nhóm: Hỗ trợ thiết lập chiến dịch, phân nhóm tệp
khách hàng theo mục tiêu B2B, B2C và remarketing.

• Thử nghiệm & tối ưu: Thử nghiệm nội dung, hình ảnh quảng cáo và tối
ưu biểu mẫu thu thập thông tin.

• Theo dõi hiệu quả: Theo dõi số lượng lead, CPL hằng ngày, ghi nhận
phản hồi từ Sales và điều chỉnh ngân sách cho nhóm quảng cáo hiệu
quả.

Thành tựu:
• Tạo 1.361 B2B lead.
•  CPL dao động khoảng 43.000đ - 92.000đ.
•  Tối ưu ngân sách dưới 1 tỷ VNĐ/quý.

Facebook Ads phụ tùng xe máy 2024 - hiện tại
Freelancer Marketing Facebook

•  Triển khai Facebook Ads cho sản phẩm phụ tùng và dàn áo xe máy.
• Tối ưu quảng cáo theo mục tiêu tin nhắn, đơn hàng và chi phí chuyển
đổi.

•  Test nội dung quảng cáo, hình ảnh sản phẩm và nhóm khách hàng
quan tâm.

•  Theo dõi chi phí tin nhắn, CPA và hiệu quả từng nhóm quảng cáo.
•  Thiết lập tiếp thị lại cho nhóm khách hàng đã quan tâm để tăng khả

năng chuyển đổi.
Thành tựu:

•  Giảm chi phí tin nhắn từ  14.000đ–16.000đ xuống còn 5.000đ–
6.000đ.

• Giảm CPO trung bình từ 357.000đ xuống còn khoảng 88.000đ/đơn.




